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О  НАС
Компания Contoso расширяет возможности совместного 

формирования идей для внедрения новаций на рабочем 

месте. Завершая цикл и используя гибкие платформы, мы 

помогаем бизнесу органично развиваться и формировать 

подход с ориентацией на клиента.
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ПРО Б Л Е М А

Клиенты

66 % потребителей в России

тратят деньги на различные 

продукты, которые лишь 

частично устраняют их 

проблемы

Пробел на рынке

На рынке мало или вовсе нет 

продуктов, таких же полезных 

для клиента, как наш

Затраты

Потеря производительности 

обходится клиентам 

в миллионы рублей

Финансовые 
показатели
На долю поколения 

миллениалов приходится около 

четверти из 48 млрд рублей, 

потраченных на другие продукты 

в 2018 г.
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РЕ Ш Е НИ Е

Устранение 
пробела

Наш продукт упрощает жизнь 

клиентов, и никакие другие 

продукты на рынке не 

предлагают схожие функции

Целевая 
аудитория

Поколение Z (от 18 до 25 лет)

Снижение затрат

Сокращение расходов на 

замену аналогичными 

продуктами

Простота 
использования

Простой дизайн, 

предоставляющий клиентам 

необходимую им целевую 

информацию
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О Б ЗО Р  ПРО Д УКТ А

Уникальный
Единственный продукт, специально 

предназначенный для этого 

нишевого рынка

Первый на рынке
Первый прекрасно оформленный 

продукт, одновременно стильный 

и функционально богатый

Проверенный
Проведено тестирование силами 

студентов из региона

Настоящий
Разработан с помощью специалистов 

в предметной области
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ПРЕ И М УЩ Е С Т В А 
ПРО Д УКТ А

М од ный  с т и льный  п р од укт

Об ла с т и  д ля  в з а и мод ей с т в и я  в  с ооб щ ес т в е

П ер ех од  от  р ынка  к  и нт ер нет - ма га з и ну
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ОБЗОР 
КОМПАНИИ



Б И ЗНЕ С - М О Д Е Л Ь

Исследование

В основе нашего исследования 

лежат рыночные тенденции 

и социальные сети

Аннотация

Мы считаем, что людям нужно 

больше продуктов, специально 

предназначенных для этого 

нишевого рынка

Дизайн

Минималистичный дизайн 

и простота в использовании
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О Б ЗО Р  РЫНО Ч НЫХ 
В О ЗМ О Ж НО С Т Е Й

3 М Л Р Д Д О Л Л .  
С Ш А

Возможность создавать новое

Полностью инклюзивный рынок

Общий объем целевого рынка

1 М Л Р Д Д О Л Л .  
С Ш А

Свобода изобретать

Выборочно инклюзивный 

рынок Доступный объем 

целевого рынка

2 М Л Р Д Д О Л Л .  
С Ш А

Низкая конкуренция

Специфический целевой 

рынок Доступный 

потенциальный объем рынка
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С РАВ НЕ НИ Е  РЫНО Ч НЫХ 
В О ЗМ О Ж НО С Т Е Й

3 М Л Р Д
Д О Л Л .
С Ш А

Воз можнос т ь  т в ор и т ь
Д о х о д  з а  1 2  м е с я ц е в

2 М Л Р Д  
Д О Л Л .
С Ш А

Св об од а  и з об р ет а т ь
Д о л я  н а  р ы н к е

1 М Л Р Д
Д О Л Л .
С Ш А

Н и зка я  конкур енци я
Д о с т и ж и м ы й  о б ъ е м  р ы н к а
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НАШ И  КО НКУРЕ НТ Ы

CONTOSO

Цена нашего продукта ниже, чем у других компаний 

на рынке

Дизайн прост и удобен в использовании по 

сравнению со сложными дизайнами конкурентов

Демократичная цена — основное преимущество 

нашего продукта для клиентов

КОНКУРЕНТЫ

Компания А

Продукт стоит дороже

Компании Б и В

Продукт дорогой и неудобный в использовании

Компании Г и Д

Продукт по доступной цене, но неудобный 

в использовании
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Г РАФ И К КО НКУРЕ Н Ц И И

У Д О Б Н Ы Й

A CONTOSO

Д О Р О Г О Й Д Е М О К Р А Т И Ч
Н А Я  Ц Е Н А

C
B D

Н Е У Д О Б Н Ы Й

E
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С Т РАТ Е Г И Я  РАЗВ И Т И Я
П ла ны р а с ш и р ени я  в  б уд ущ ем

ФЕВРАЛЬ 
20ХХ Г .

МАЙ 
20ХХ Г .

ОКТЯБРЬ  
20ХХ Г .

Выпуск продукта для 
высокопрофильных 

участников, или участников 
верхнего уровня, чтобы 

помочь продукту 
обосноваться на рынке

Выпуск продукта для 
общедоступного 
использования 

с отслеживанием 
пресс-релизов 

и социальных сетей

Сбор отзывов и изменение 
дизайна продукта при 

необходимости
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Д В У ХЛ Е Т НИ Й  ПЛ АН Д Е Й С Т В И Й

Черновые 
чертежи

Проверка в 
фокус-группах Сбор отзывов

20ХХ г .
Янв Фев Мар Апр Май Июн Июл Авг Сен Окт Ноя Дек

Тестирование 
дизайна Запуск дизайна Доставка 

клиенту

20ХХ г .
Янв Фев Мар Апр Май Июн Июл Авг Сен Окт Ноя Дек
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Ф И НАНС Ы
ГОД 1 ГОД 2 ГОД 3

Проектировщики 5000​ 40 000​ 160 000

Пользователи 50 000​ 400 000​ 1 600 000​

Продажи 500 000​ 4 000 000 16 000 000​

Средняя цена продажи 75 80​ 90

Доход @ 15% 5 625 000​ 48 000 000​ 216 000 000​

В А Л О В А Я  П Р И Б Ы Л Ь 5 625 000 48 000 000 216 000 000

Расходы

Продажи и маркетинг 5 062 500​ 38 400 000​ 151 200 000​

Служба поддержки клиентов 1 687 500​ 9 600 000 21 600 000 70 %

Разработка продукта 562 500 2 400 000 10 800 000 10%

Исследования 281 250​ 2 400 000 4 320 000 5%

О Б Щ И Е  Р А С Х О Д Ы 7 593 750 52 800 000 187 920 000 2%

Прибыль до уплаты % и налогов –1 968 750 –4 800 000 28 080 000
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Н А Ш  
К О Л Л Е К Т И В

П А В Е Л  Б Е З Р У К О В

Президент

М А Р И Я  
А Н И С И М О В А
Генеральный директор

Ф А И Н А  Г Р И Н Б Е Р Г

Директор по эксплуатации

Р А В Ш А Н  
Д Ж А М Ш У Т О В

Вице-президент по маркетингу
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Н А Ш  
К О Л Л Е К Т И В  

П А В Е Л  Б Е З Р У К О В

Президент

М А Р И Я  
А Н И С И М О В А
Генеральный директор

Ф А И Н А  Г Р И Н Б Е Р Г

Директор по эксплуатации

Р А В Ш А Н  
Д Ж А М Ш У Т О В

Вице-президент по маркетингу

Г Л Е Б  А М Б А Р О В

Вице-президент по продукту

Р У В И М  М А Р Ф И Н

Стратег по оптимизации для 
поисковых систем

Е Л И З А В Е Т А  
Б О Л О Т И Н А
Дизайнер продукта

Р Е Г И Н А  
П О К Р О В С К А Я

Разработчик контента
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Ф И НАНС И РО В АН И Е

12K 14K 32K 82K

Имущество
Доход, полученный от сдачи 

имущества внаем

Инвестиции 
бизнес -ангелов

Сумма, полученная через других 
инвесторов

Наличные деньги
Ликвидная кассовая наличность

Акции
Количество акций в пересчете на 

доллары США
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С В О Д КА
Мы, коллектив Contoso, считаем, что свое дело надо 

выполнять на 110 %. Используя архитектуру данных нового 

поколения, мы помогаем организациям виртуально 

управлять гибкими рабочими процессами. Мы процветаем 

благодаря пониманию рынка и отличному коллективу, 

отвечающему за продукт. Как говорит наш генеральный 

директор: "Эффективность достигается благодаря 

упреждающим преобразованиям способа ведения бизнеса".
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СПАСИБО 

Мария Анисимова​

206-555-0146​

maria@contoso.com

www.contoso.com​
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